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Dnes hypotéky, zajtra mozno anuity

Ak si sprostredkovatelia cheti udrzat silny rast, musia mysliet na to,

Luboslav Kacalka [ kacalka@trend.sk

inan¢nosprostredkovatelsky biz-
nis dokaze vdaka svojim specifi-
kam rast rychlejSie ako jednotlivé
sektory, z ktorych profituje. Vyho-
dou agentov je totiz schopnost prisposobit
SVOju ponuku situacii na trhu a poziadavkam
klientov. Predseda predstavenstva OVB Allfi-
nanz Jaroslav Vonkomer hovori, Ze v prvom
polroku stale doznievala téma unisex - teda
rovnakeé sadzby poistného pre muzov aj ze-
ny. Lacné peniaze podla neho priali iverom
na byvanie a moznosti sprostredkovatelov sa
rozSirili o starobné sporenie - druhy pilier.
~Finanéni sprostredkovatelia a finanéni po-

Sprostredkovatelia finanénych sluzieb
(Gdaje k 30. 6. 2013)
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radcovia tak budti moct klientom poskytnut
komplexni sluzbu vo vSetkych Siestich sek-
toroch* dodava vykonna riaditel’ka Capital
& Financial Protection Stanislava Struharova.

Sprostredkovatelia sa profiluju

7 vysledkov trojice najvacsich spolo¢nosti ba-
dat ich rozdielnu profilaciu. Asocidcia financ-
nych sprostredkovatelov a poradcov (AFISP)
ocenila vlani spomedzi svojich ¢lenov za naj-
viac investicii Partners Group, za hypotéky
Fincentrum a za sektor poistenia OVB. To-
to liderstvo obhdjili spolocnosti aj v prvom
polroku. V pripade OVB sa tradi¢ny obchod-

¢o pride po dobe tiverove
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ny model okrem dominancie poistenia pre-
javuje aj ststredenim na sektory staﬂw;bne-
ho sporenia a DDS. Sprostredkovane uvery
-0 stavebného sporenia vo vyske 16,7 ITIIIIEI-
na eur znamenaju, ze cez ludiz OVB islo k_aZ*
dé 16. pozicané euro. Takmer 700 nﬂvah
zmlav v trefom pilieri znamena 70% podiel
na vykonnosti celého AFISPu. Par}ners do-
siahli az 67-percentny medzimépy rast ﬂP-
jemu sprostredkovanych investin:}i. ffien%ral:
ny riaditel spolocnosti Juraj Juras je rat:l, Ze Sl
upeviiuji trhovii poziciu aj v ¢asoch nqke_hn
rastu slovenskej ekonomiky, a dodava, ze ich
rast je zaloZeny na zvySovani efektivity a na

Spolotnost Obrat Pocet Pocet zmluv Objem Poetnowych | Objem | Poet zmliiv Sprostredkovane Pocet Objem
(mil.) | podriadenych | v Zivotnom rocneho zmliv roéného v sektore investicie uverovna | uverov
agentov poisteni poistného | v nezivotnom | poistneho | kapitalovy (tis.)® byvanie (mil.)
(tis.) v ZP (mil.)! | poisteni (tis.) | v NP (tis.) trh?

OVB Allfinanz Slovensko, a. s. 15,2 6 322 166 | 7.6 65 | 285 633 3 063 2 834 140,8
Partners Group SK, 5.£0. 10 fia7 1 2 RS 6 650 7500 23 000 2 000 110
Fincentrum, a.s. | 6,2 566 5.3 . 1,8 o 801 2013 10 766 3 201 180
Capitol, a 5. 2,2 224 260 % B ol %38 795 0 0 4 0,1
Universal makiérsky dom, a.s, 21 | 350 23R B ] 12 1953 75 365 119 41
Broker Consulting, 8.5.¢ n ' 290 138 | n | 4.4 n 388 n 1170 n
Capital & Financial Protection, s.r.0. n n 1,41 0.6 0,7 79 n n n n
Suméme (dajezaAfisP® | | 9607 41,4 219 | 74 | 1097 | 9588 20 420 6084 | 318

' OVB poskytio Odae o obseme 2rvoiného poestonia DeZ pdndrmuoviho postineho, G ki ML € ¥ TAmO DEEVIoeIneno a £ mil. & v riamo ponormaoveno poasienda.

! investicie za AFISP tvoria sulal ednorazoyych Immstion v pocte zmiuy 5 10 Lo Eag naho spoena v potte rmiuy 4 482 o obseme 24 mil. €

W ptipade OVB ida 0 sU0E jednorazovych (2.5 M €) 8 pradoesnych investics 0.0 i)

‘ Broker Consulting nevodal poskylnul LGaE 0 CLMe Drodukcse 2 Gdvodu 74 [ b Finn Consutin a Brokar Consulting

' Surnirne udae za AFISP sU baz viulendho Fncentra
WWMEH AF!SF: &fjj_"_j{_:. |}I:-|'t|--'_'__t1n::_l_p. r::;ﬂ“.-’:_",._."-’r'. !_'_I'.,.:II'...’l_n-.: |
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K 30. 6. 2013 dosiahol obrat spoloénosti PARTNERS GROUP SK 10 mil, EUR, ¢o predstavuje ndrast 0 25 % k rovnakému obdobiu minulého roka. Dynamika rastu
spolocnosti si zachovdva vyznamny ndskok pred rastom celého odvetvia finanéného sprostredkovania a trhovy podiel PARTNERS GROUP SK aj nadalej rastie.

Spolupracovnici PARTNERS GROUP SK uzay-
reli za prvych Sest mesiacov roku 2013 viac
ako 31 000 zmliv, ¢o je o 10 % viac ako v po-
rovnatelnom obdobl uplynulého roka. Spo-
lo¢nost PARTNERS GROUP SK wykdzala rast
v strategickych segmentoch, predovietkym
v oblasti Zivotného poistenia a investicil.

Mysledky nds redia predovietkym z dvoch
dévodoy. Prvym je posiliovanie trhove] po-
zicie aj v stale neistych ¢asoch nizkeho rastu

slovenskej ekonomiky, Druhym je fake, Ze ide
o zdravy, trvalo udrZatelny rast zaloZeny na
zvySovanl efektivity a inovdcidch. Prind3ame
tak komplexnd, profesiondlnu finanénd sluz-
bu foraz vaésiemu podtu klientov,“ kon3tatuje
Juraj Juras.

F:ieram spoloénosti PARTNERS GROUP SK
je dosiahnut v roku 2013 medziroény narast
trzieb nad droviiou 30 %. ,Je to ambiciézny

ciel, ale vysledky za prvy polrok dokazuji, Ze

e

wf'.:-bec nie neredlny. Napomaha mu aj strate-
gicky projekt akciového programu Partners
For You®, do ktorého vstupujd neustéle nov
spolupracovnici, a vdaka ktorému planujeme
do roku 2015 dosiahnut poziciu trhovej jed-
notky," dodava J. Juras.

PARINGES ISKC

Frmasd il el Idaxg

T-{(2%

31




@

| Finan&ny biznis |
Financéné sprostredkovanie

e —

e ——

inovaciach. Zaujimavy narast produkcie za-
znamenalo vo svojej kategorii tiverov na by-
vanie Fincentrum. Statisticky tak spolo¢nost
sprostredkovala kazdy jedenasty uver na by-
vanie. Podla $éfa Fincentra Milana Repku po-
mohla trhu legislativa, ktora umoznila poho-
dine refinancovat svoje starsie menej vyhod-
né zavazky. Aj napriek vysokym c¢islam uz
Fincentrum cenu AFISP neziska. Asociacia
ho pre agresivne naborovanie u konkuren-
cie vylacila zo svojich radov.
Era lacnych penazi sa viak raz skonci
a sprostredkovatelia by sa uz dnes mali obze-
raf po alternativach. Generalny riaditel Broker
Consulting Julius Rusnak vidi priestor v otvo-
reni II. piliera pre sprostredkovatelov. A to ani
nie v uzatvarani novych zmlav o sporeni, ale
skor v sprostredkovani dozivotnych déchod-
kov. Odborna komisia pri ministerstve pra-
ce dokoncuje navrh anuitného zakona a prvi
penzisti by si mohli peniaze z druhého pilie-
ra zacat uzivat uz v roku 2015.

Opéat zmena legislativy

Cely finan¢ny biznis musi pravidelne pocitat
s legislativnymi zmenami a tej sa nevyhne ani
sprostredkovatelsky zakon. ESte pred letom
mohli profesijné organizacie zaslat svoje pri-
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sa sprostredkovatelia riadia
zékonom, ktory prisnostou predbehol
aj eurépsku smernicu IMD |}
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pomienky a v septembri sa o nich otvorila od-
borna diskusia na pode ministerstva financii.

Slovenskej asociacii sprostredkovatelov
v poistovnictve sa nepaci, ze zakon striktne
oddeluje sprostredkovanie od poradenstva,
pricom finanéni poradcoyia plateni klientom
nesmu byt majetkovo a prayne prepojeni na
finan¢ného agenta plateného proviznym spo-
sobom. Podla asociacie by bolo lepsie, keby
mali nezavisli makléri volnejsie ruky a pri
kazdej konkrétnej zmluve by sa s klientom
dohodli na spdsobe prace: bud platené po-
radenstvo, alebo sprostredkovanie za pro-
vizie. Tak to podla nich riesi aj pripravova-
na eurdpska smernica IMD I1.

SASP tiez navrhuje, aby sa v registri NBS
objavila aj informécia o tom, pre ktort spo-
lo¢nost podriadeny finanény agent pracuje.
Pod regulaciu chet dostat aj takzvanych lov-
cov nehdd, ktori pontikaji motoristom po-
moc pri rieSeni poistnej udalosti.

V odbornych kruhoch sa ¢oraz castejsie
hovori o potrebe nahradit predplateneé pro-
vizie pri Zivotnom poisteni zasliZenymi. Ce-
lé provizie hned po podpise zmluvy zaca-
li uz davnejsie vyplacat niektoré poistovne
v snahe naklonit si sprostredkovatelov. Ca-
som sa takyto postup stal Standardom, kto-
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ani na Slovensku.
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Iy sa véak otaca proti poistoyniam | klﬂien.
tom. Stiéasny model nahrﬁvz{ takzv-'anemu
prepoistovaniu, ked nepﬂcti_w agenti cestu-
jis klientom do roznych pms:fﬂvpl,‘aby 7is-
kali vzdy novii proviziu. DVOJrocna storno
lehota rozhodne nestaci. Predplatené pro-
vizie navyse vytvaraju priestor na poistova-
nie ¢iernych dusi.

Banky verzus agenti ' e
Celkovo sa da povedat, Ze nezavislé externe

siete majti s bankami Ci pqis?nvﬁami zvl_égt.
ny symbioticko-konkurencny vztah, Na jed-
nej strane nosia nemalj}‘ﬂbﬁm nbcfhodnv, na
druhej strane si konkurujui s ntemynﬂ Predaj.
nymi kanalmi. Pre finanéné institucie Je opti-
malne mat siln internt siet, na N Majivaesi
dosah. V§voj na trhu véak ide opacnymisme-
rom. Svoje o tom moZu hovorit najma’mensie
poistovne, ale rastici vplyv makIerovpocifu-

ji1 aj banky. Zrejme jedinou domacou bankou;

ktora sa poktisa zvratit trend, je Tatrabanka
s 20-percentnym limitom Gveroy od nezavis-
lych sieti. To je pomerne odvazny ciel; ak'si
uvedomime, Ze napriklad v susednom Cesku
nosia externisti najvac¢sim bankam viac ako
polovicu produkcie a vyrazne inakto nieje
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